Michal Vykus

/ polygrafie do svéta realit

Michal Vykus patfi mezi sluzebné mladsi maklére. | kdyz se vétSinu
pracovniho Zivota pohyboval v tiskariné a obchodu, Zivotni cesta
ho pfivedla aZ k podnikani v realitdch. Ze tyto dva svéty od sebe

nemaji zase tak daleko, pochopil velmi rychle.

ichal se s nami
podélil o své do-
savadni pracovnf
zkuSenosti.

~Studoval jsem polygrafii
a v tomto oboru jsem

také na delsi ¢as zakotvil.
Pro mé to byla prdce

spojend predevsim

s obchodem. Jak prodat
a obhdjit svoji prdci tvari
v tvdF ndrocnému
zdkaznikovi,"
rika Michal.

Sam uznava, ze to byla velka
Skola. Diky tomu se ale
prfipravil na novou cesty,
u které jsou obchodni
schopnosti nedilnou soucasti.
Nynf uz druhym rokem pUsobi
v kancelari RE/MAX Delta jako
realitnf maklér. Velkou
motivaci pro zménu u nej byla
moznost ridit svij pracovni
a volny cas co nejefektivnéji.

Michal si uz  podnikani
v realitach jednou zazil. Proto
0 svém vstupu do kancelare
Tomase Frydka hovori jako
o0 restartu. Navrat pfitom
nebyl  Uplné jednoduchy.

.Abych byl upfimny, ¢ekal
jsem, Ze to bude mnohem
snazsi. Po deseti letech
jsem zacinal znovu od nuly.
Trh se samoziejmé za tu
dobu zmeénil. Drive se tolik
nepracovalo na zdkladé
vyhradnich smluv, to je pro
mé jedna z uplné novych
véci,” priznava.




Nastésti je kancelar plna
kolegl, kteff jsou ochotni mu
pOMOCi.

.Jsem si védom, Ze je to
na ukor jejich vlastniho
casu a pomoci si vazim.
SnaZim se, abych si
z kazdé rady udélal
zdznam a podruhé stejnou
nestandardni situaci
dokadzal vyresit sam,”
rika Michal.

Pravé kolektiv a také skvélé
reference na majitele Tomase
Frydka byly hlavnimi ddvody,
které ho privedly do RE/MAX
Delta.

. Pro mé je velmi diileZité,
abych v pozici obchodnika
nebyl nikym tlacen
do metod, které mi nejsou

viastni. Chci pracovat fér
a s fér kolegy, pro fér
majitele kanceldre. Toto
bylo pfi mém rozhodovani
absolutné zasadni,”
vysvetluje.

~Atmosféra diivéry je
neocenitelnd, znacka
RE/MAX je velmi diileZitd,
ale kvalitni firmu délaji
predevsim kvalitni lidé,
ne jenom znadmé logo”.

e




Letosni rok sam povazuje za
zasadni. Je ale vidét, ze se mu
dari a pocet  Uspésné
zakoncenych obchodU roste.

.Jsem vytrvaly typ clovéka,
musim ale vidét posun.
Letos bych tak rdad dosdhl
dvojndsobného obratu,”
dodava Michal.

A tak déla vSe proto, aby své
nemovitosti opravdu prodal,
protoze to je cesta, jak ziskat
nové klienty skrze reference.

~Samozrejmé se setkavam
s tim, Ze nemovitosti nejsou
perfektni a maji rizné
prekazky. Ty se ale vétSinou
daji vyresit. Soucasné je moji
povinnosti byt vidy
perfektné pripraveny
a klientim zodpovédét i ty
nejzaludnéjsi otazky,”
zakoncuje Michal Vykus.



